Como Conseguir tus
Primeros Clientes de SEO

El bluprint de crecimiento: de cero a un
sistema inbound de clientes.

Basado en el método de David Cancillo



Lo que vendes vs. Lo que el cliente compra

Idioma del Consultor Idioma del Cliente (ROI)
[ CDI’E Web Vltals ]+ ++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++ [ Cltas médicas reservadas J
[ Etiquetas Canonicas J --------------------------------------------------- [ Pacientes en la clinica j
[ velﬂcidad Mév" } ++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++++ [ Evitar perder ventas ]
( Paginas no indexadas J -------------------------------- { Aparecer en Google antes que la cnmpetenciaj
-

El cliente no compra SEO. Compra consecuencias comerciales.




Un pantallazo vale mas que un
PDF de habilidades

a0® Wisseo Rank Tracker

Elrequisito B -
Sube de posicion una web propia o de tu circulo

£ R Posicidn 1
para una palabra clave de baja competencia.

La evidencia:

Usa datos fechados y progreso en el tiempo,
no solo un pantallazo estatico de Google.

Posicién 30
Jan 1 Feb 1 Mar 1 Aprl May 1 Jun 1
EI - " Palabra Clave Volumen de Competencia Cambio de
I m paCtO . Principal Busqueda Posicion

+ 515 + 200 +0,3 % +1 4

Los numeros especificos (llamadas
antes/después) cierran tratos. /\/\// /\/\/ ,\/\/'/




El Precio Base: Evita trabajar gratis

Cobrar demasiado poco devalla el trabajo y crea un precio de referencia dificil de subir.

Invoice Pricio proposal
Client Country Data #

Alvana Camoa DerCar T F20EE
Projecto scope

Consultonia y Desarrollc de Estrategia SEQ

Description Precio Precio
Consultoria y Desarrollo de Estrategia SEO 5 £-066-56 $3 000.00 ﬁ
Consultona y Desarrollo de Estrategia SEQ y pnesente : ' g )

() Permiso para publicar el Caso de Exito

Si no tienes historial, ofrece un acuerdo de tarifa
reducida solo a cambio de documentar los resultados.
Convierte el descuento en una inversion.



Activa tu Red Calida
(Sin Vender)

v/ Haz una lista de 20-30 contactos.

v/ El objetivo: Pedir referencias,
no pedir trabajo.

v/ Ventaja: Las referencias traen
confianza implicita y convierten
mas rapido.

He empezado a ofrecer
servicios de SEO para
pequenas empresas.

Si conoces a alguien con una

web que quiera consequir
mas trafico en buscadores,
mandamelo.




El Radar de Eventos
de Activacion

No envies correos masivos. Envia 10 correos
hiper-personalizados basados en el
momento exacto.

Eventos clave: Nuevas oficinas,
nuevo VP de Marketing,
lanzamiento de producto.

Enviar un email dias después del anuncio te
posiciona como un experto que observa el
mercado, no como un spammetr.

(i

Empresa X acaba de
cerrar una ronda de
inversion.




El Email de Diagnostico (Auditoria en 5 min)

New Message S
To
Subject
Revise su web y noté que varias paginas de productos tienen (Identificando el
etiquetas de titulo y H1 duplicadas. problema)
Para un ecommerce, esto se traduce en pérdida de ingresos ;
g c - (Impacto comercial)
porque Google no sabe que producto mostrar.
Sile interesa, puedo mostrarle en una llamada de 20 minutos - (Llamada ala
qué implicaria solucionarlo. accion suave)

Cero venta agresiva. Solo diagnodstico
de un problema especifico.




La Estrategia Loom de Dos Pasos

X4

Email 1: Encontré un
problema que le esta
costando posiciones en
Google. ;{Le importaria
si le envio un video
rapido mostrandolo?

No

) 1. Mostrar el problema
Si visualmente

| 2. Explicar impacto comercial

3. Invitacion a hablar

ﬁ
> bl { —

o N

Error comun: Grabar videos para todos. Graba solo
para quienes superaron el umbral de curiosidad.

Llamada
agendada.



El Ecosistema de Agencias
(Modelo Marca Blanca)

Resultados entregados bajo |la marca de la agencia

Delega el SEO bajo un
Compra web nuevay acuerdo de nivel de

servicio (SLA)

confia en la agencia

.
m—

L_co,

Cliente Final Agencia de Disefo Ti / Experto SEO
Web / Paid Media

3 0 4 colaboraciones activas valen mas que meses
de correos frios. El ajuste es natural.



Diagnostico de Networking Local

Camara de Comercio BNI

Cuota anual (cientos a +$1,000).

@

Friccion / Costo Econdmico y accesible.

Solo un representante por

Exclusividad ran Multiples proveedores SEO. & categoria (Exclusividad total)

Compromiso tg Eventos ocasionales. 03 E;{gg;ﬁzjemanales

Retorno '/‘Ill < ONSUNEIDe oe TaNca 8;lango g Red de referencias directa.
plazo.

El capital social se acumula lentamente. Espera de 3 a 4 meses de ayudar a otros antes de ver el retorno.



LinkedIn: El canal que trabaja mientras no estas

Publica analisis
especificos

basados en datos reales,
no teoria genérica.

Revisé las webs de 10 restaurantes en Austin.

Esto es lo que tenian en comun los que
aparecen primero en Google Maps...

Con 2-3 publicaciones
solidas al mes, educas al
comprador B2B antes de
que busque proveedor.



El Punto de Inflexion
(El momento Inbound)

Esfuerzo de Leads Inbound
Outreach Frio (Trafico Propio + Referencias)

Tu web posiciona en Wisseo
@ para "Consultor SEO para
[nicho]"

@
7-3 Casas de éxita oy Asociaciones activas
publicados " con agencias
|
& o
i
Mes 1 Mes 2 Mes 3 Mes 4 Mes 5 Mes 6

Cada accion inicial construye un activo compuesto.
Tu propia web es tu vendedor mas eficiente.



